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 FICHA DEL PRODUCTO
MÓDULO: VIVIENDA Y CRÉDITO RESPONSABLE 

PROGRAMA FORMATIVO: Mejorar la vivienda

Módulos del programa:
  Vivienda sana 
 Vivienda y crédito responsable                
  Más que la fachada  

Presentación: 
Este módulo dirigido a familias de escasos recursos económicos, que estén interesadas 
en conocer las ventajas de acceder al crédito para mejorar sus viviendas. Se busca que 
las familias participantes identifiquen en el crédito otra posibilidad para continuar con el 
desarrollo progresivo de sus viviendas y basados en esto, brindarles mayor información 
sobre la responsabilidad de asumir una obligación financiera, sus requisitos, compromisos y 
pasos para gestionarlo. También se pretende que identifiquen las prioridades de inversión, 
aprendan a planificar y a calcular el dinero que necesitan, así como la importancia de 
mantener el crédito al día.

Conocimientos y habilidades a desarrollar en la capacitación:
 Priorizar y cuantificar la necesidad de crédito para la mejora de la vivienda conociendo las 
responsabilidades, implicaciones favorables y desfavorables de acceder a un crédito.

Índice temático:
1.  Problemática y consecuencias del desvío del crédito
2.  Responsabilidad y manejo de una obligación financiera
3.  Ventajas y desventajas de acceder a un crédito de vivienda
4. Priorización de la necesidad del crédito
5. Sondeo de la capacidad de endeudamiento familiar
6.  Dificultades para acceder a créditos de vivienda
7. Necesidad de crédito estimada
8.  Requisitos y pasos para la solicitud de un crédito
9.  ¿Dónde consultar información sobre líneas de crédito?

Duración y sesiones: 3:00 horas, 50 minutos. 

Se recomienda trabajar el módulo en dos sesiones.

Ayudas didácticas: 
 Estudio de casos



2 Ficha de producto 

Nuestro modelo formativo

Está diseñado con perspectivas de género y respeto por el medio 
ambiente.

Su enfoque es esencialmente cultural y se dirige a los emprendedores y 
empresarios de manera integral al trabajar sus actitudes, valores, relaciones 
familiares, con la comunidad y el país.

Los empresarios ganan porque...

Logran mayor competitividad a través del desarrollo de sus habilidades 
gerenciales y contribuye al mejoramiento de su calidad de vida.

¿Qué marca la diferencia?

 Es una propuesta pedagógica con resultados prácticos
 Cada módulo incluye un plan de acción de aplicación inmediata de lo 
aprendido

 Se logran mayores niveles de aprendizaje
 Es divertido
 Ofrece una amplia temática que permite diversos cursos ajustados a 
las necesidades de los empresarios

  Tiene flexibilidad de tiempo: 5 horas promedio en la mayoría de los 
módulos

  Se ajusta a todos los presupuestos
 Se evalúa por el uso de lo aprendido
  Tiene calidad estandarizada: todos los facilitadores son certificados 
en la metodología del modelo

Consulte más información en:

www.dialogodegestiones.org


