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 FICHA DEL PRODUCTO
MÓDULO: USO DEL DINERO

PROGRAMA FORMATIVO: Optimizar la Gerencia

PAQUETE FORMATIVO: Aprovechar el dinero

Módulos del paquete:

 	Uso del dinero 
 	Las ventas a crédito 
 	Manejo del efectivo      

Presentación: 

Este módulo se ha elaborado con el propósito de centrar a los empresarios frente a 
la importancia del uso del dinero, como una primordial causa de éxito o fracaso en 
la gestión de una empresa.   
Está visto que el empresario da mayor importancia al manejo del efectivo, (entendido 
como la forma de ordenar los ingresos y los egresos, en el tiempo), que al uso del 
dinero, (señalado como el destino que se le da al mismo).

Se busca que el empresario sea capaz de identificar y clasificar los diferentes usos 
que puede dar al dinero (consumo, ahorro, y/o inversión), y que pueda contar con 
los elementos necesarios, en torno a dichos usos, para que pueda tomar mejores y 
oportunas decisiones, para su empresa y en lo personal y/o familiar. 

Conocimientos y habilidades a desarrollar en la capacitación:

La capacitación conduce al emprendedor a la facultad de identificar los diferentes usos 
que podrá dar a sus ingresos en efectivo; reconocer los principales elementos a tener 
en cuenta para usar su dinero en consumo, ahorro y/o inversión; llevar a la práctica de 
manera efectiva lo aprendido, a través de la construcción de un plan de acción que le 
permita clasificar las diferentes alternativas frente a sus necesidades de consumo, ahorro 
e inversión, para lograr mejores oportunidades con miras a un mejor futuro; conocer la 
motivación de otros empresarios en la toma de decisiones en cuanto al uso del dinero.

 	Endeudamiento
 	Ahorro e inversión      
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Ayudas didácticas: 

	 El módulo se desarrolla a partir de una actividad denominada El Juego del 
Empresario, el cual presenta un escenario en torno al uso del dinero, que permite 
que los empresarios se acerquen a sus comportamientos habituales y que durante 
su desarrollo, evidencien sus preconceptos. El juego simula situaciones de la vida 
real del empresario, en las que usa su dinero cuando comercializa, produce bienes 
o presta servicios, compra, vende, solicita créditos, hace inversiones o decide 
ahorrar, entre otras; consiste en tratar de hacer uso del dinero de la manera más 
eficiente para buscar los mejores resultados. Se constituye en una herramienta 
para traer al aula situaciones de la vida real, para hacer un posterior análisis 
de cada una de ellas, dentro del marco de los nuevos conocimientos que trae el 
Modelo. 

Índice temático:

1. 	El dinero.
2.	 Características y funciones del dinero.
3.	 Ingresos en dinero.
4.	 Usos del dinero: Consumo, ahorro y/o inversión.
5.	 Bienestar

Duración y sesiones: 7 Hrs 40 min.

Se recomienda trabajar el módulo en dos o tres sesiones de acuerdo con las 
características institucionales y del grupo.
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Nuestro modelo formativo

Está diseñado con perspectivas de género y respeto por el medio 
ambiente.

Su enfoque es esencialmente cultural y se dirige a los emprendedores y 
empresarios de manera integral al trabajar sus actitudes, valores, relaciones 
familiares, con la comunidad y el país.

Los empresarios ganan porque...

Logran mayor competitividad a través del desarrollo de sus habilidades 
gerenciales y contribuye al mejoramiento de su calidad de vida.

¿Qué marca la diferencia?

	 Es una propuesta pedagógica con resultados prácticos

	 Cada módulo incluye un plan de acción de aplicación inmediata de lo 
aprendido

	 Se logran mayores niveles de aprendizaje

	 Es divertido

	 Ofrece una amplia temática que permite diversos cursos ajustados a 
las necesidades de los empresarios

		 Tiene flexibilidad de tiempo: 5 horas promedio en la mayoría de los 
módulos

		 Se ajusta a todos los presupuestos

	 Se evalúa por el uso de lo aprendido

		 Tiene calidad estandarizada: todos los facilitadores son certificados 
en la metodología del modelo

Consulte más información en:

www.dialogodegestiones.org


